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MENSAGEM DO CEO

Olá Investidores,
Tudo bem por aí?

Esperamos que sim.

Segue o nosso report de abril.
Abril foi um mês muito desafiador. Nos pareceu que o cenário externo 
influenciou negativamente  o varejo de uma forma geral.

Tivemos perda de desempenho nos indicadores de fluxo e de 
conversão. E a margem ficou muito pressionada com a elevação do 
custo do estoque  o giro menor de mercadorias.

Cheers!

Segue na próxima página >>>

Douglas S. Salvador
CEO e fundador do Clube do Malte



Distribuição de pedidos por tipo de produto.

Pedidos Totais: 12.672
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Participação dos pedidos recorrentes no negócio.

Pedidos de assinatura:
9.728  (76,9%)

Pedidos avulsos:
2.929 (23,1%)

VISÃO DE PEDIDOS



VISÃO DE RECEITA
Evolução de receita de maio 2020 a abril de 2022
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VISÃO DE RECEITA
Evolução mensal de pedidos
para os principais produtos da empresa.

Composição de receitas de produto e receitas de frete.
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DISTRIBUIÇÃO DE PEDIDOS EM CADA REGIÃO DO PAÍS.

[29,2%]3.699  Pedidos
SUL

[56,4%]7.152 Pedidos
SUDESTE

[6,4%]809 Pedidos
NORDESTE

[2,3%]295 Pedidos
NORTE

[5,7%]717 Pedidos
CENTRO-OESTE

VISÃO GEOGRÁFICA



Margens de contribuição percentuais por produto

MARGENS DE CONTRIBUIÇÃO

MC = Margem de Contribuição
RB = Receita Bruta

IMP = Imposto
CMV = Custo Mercadoria Vendida

FR = Custo de Frete
OC = Outros Custos Transacionais 

[RB - IMP] - [CMV] - [FR] - [OC]
[RB-IMP]MC= ASSINATURAS
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OVER HEAD 38%

EBITDA -5%

SMART

part. 21%
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MODELAGEM DE NEGÓCIO 



Fato Relevante I

No início de 2020 contratamos um parceiro de M&A. a Tera Partners, para nos auxiliar na estruturação de um 

projeto para uma nova captação de investimentos.

O aumento de visibilidade da nossa marca somado ao aquecimento do mercado de  M&A nos aproximou de 

importantes players do segmento de varejo on line e cervejarias. Em uma dessas conversas estivemos muito 

próximos de realizar um deal com um player estratégico do segmento de bebidas. Porém, após uma análise 

criteriosa somada ao endurecimento da negociação, decidimos abortar o processo para poder investir 

livremente em outras frentes.  

Fato Relevante 2

Algumas conversas iniciadas em 2020 com players estratégicos e fundos de investimento continuam em 

andamento.

No entanto, não descartamos a possibilidade de fazer uma captação privada com a própria base de investidores 

do crowdfunding.

O objetivo é ampliar ainda mais o nosso valuation e postergar uma diluição mais representativa nesse momento 

da empresa. 

Se confirmada a rodada, apresentaremos uma oportunidade de ampliação de participação para os investidores 

atuais, bem como uma oferta de recompra para uma parte da base de investidores.

2020 foi um ano de retomada de crescimento. Comparado a 2019, ano em que finalizamos a primeira captação 

via crowdfunding, crescemos 44% em receita bruta e conseguimos viabilizar projetos importantes para a nossa 

expansão.

Além dos dados que apresentamos nesse report, gostaríamos de dividir duas informações relevantes para a 

perspectiva do nosso investimento.

Fato Relevante I

No início de 2020 contratamos um parceiro de M&A. a Tera Partners, para nos auxiliar na estruturação de um 

projeto para uma nova captação de investimentos.

O aumento de visibilidade da nossa marca somado ao aquecimento do mercado de  M&A nos aproximou de 

importantes players do segmento de varejo on line e cervejarias. Em uma dessas conversas estivemos muito 

próximos de realizar um deal com um player estratégico do segmento de bebidas. Porém, após uma análise 

criteriosa somada ao endurecimento da negociação, decidimos abortar o processo para poder investir 

livremente em outras frentes.  

Fato Relevante 2

Algumas conversas iniciadas em 2020 com players estratégicos e fundos de investimento continuam em 

andamento.

No entanto, não descartamos a possibilidade de fazer uma captação privada com a própria base de investidores 

do crowdfunding.

O objetivo é ampliar ainda mais o nosso valuation e postergar uma diluição mais representativa nesse momento 

da empresa. 

Se confirmada a rodada, apresentaremos uma oportunidade de ampliação de participação para os investidores 

atuais, bem como uma oferta de recompra para uma parte da base de investidores.

CHEERS!


